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WYCENY START-UPOW
Ustugi / Wyceny

Dlaczego problem jest wazny?

Kazdy wtasciciel innowacyjnej firmy predzej czy pdzniej musi sie zmierzyé z wyceng swojego przedsiewziecia.
Jest to czesto spowodowane finansowaniem ich dziatalnosci czy po prostu checig samego wtasciciela na
poznanie wartosci swojego przedsiewziecia. Bardzo wazne jest aby taka wycena przedstawiata jak najbardziej
realng wartos¢ firmy, poniewaz w przypadku np. zawyzenia wartosci start-upu mozna w dtugim okresie wiecej
straci¢ niz zyskac. Zawyzenie wyceny moze powaznie ograniczy¢ opcje pozyskania kapitatu, moze rowniez
wptyngé negatywnie na postrzeganie naszej firmy na rynku czy w przypadku czyjejs inwestycji w taki start-up
moze wptyngé na niemozliwos¢ osiggniecia zaktadanych celéw, a co za tym idzie np. wycofanie sie inwestora.

Cel wyceny:
e poznanie realnej wartosci start-upu
e znalezienie inwestora
e sprzedaz lub nabycie start-upu
e negocjacje dotyczagce sprzedazy lub zakupu start-upu
e stworzenie biznesplanu start-upu
e ocena opcji strategicznych start-upu
e oszacowanie efektdw synergii
e podjecie decyzji inwestycyjnej odnosnie start-upu
e uzyskanie srodkéw unijnych, grantéw, dofinansowania lub ich rozliczania.

Jak mozemy pomdc?

Jako doswiadczony zespodt, jesteSmy w stanie wyceni¢ zaréwno start-upy, ktére jeszcze nie generuja
przychodéw (w fazach Seed, przed osiggnieciem progu rentownosci — BEP), start-upy, ktdére juz zaczety
generowac przychody jak i te, ktére juz weszty na gietde. Warto podkresli¢, ze start-upy, ktére jeszcze nie
generujg przychodéw mogg by¢ dla niektorych wyceniajgcych wyzwaniem, poniewaz trudno takg wycene
oprzeé¢ na konkretnych wskaznikach. Dzieki naszym wypracowanym metodom jesteSmy w stanie takie wyceny,
w zaleznosci od okolicznosci, oprzeé np. na know-how jakie spétka posiada.

Ze wzgledu na réznorodnos¢ i potencjat wielu start-upéw do kazdej wyceny podchodzimy osobno, w sposdb
kompleksowy i dbamy o petng satysfakcje i wiedze o procesie naszego klienta, poniewaz wiemy jak bardzo
emocjonalny moze to by¢ etap w zyciu mtodej firmy. Dzieki naszemu zaangazowaniu jesteSmy w stanie
dogtebnie poznaé biznes i jego otoczenie wraz z ryzykiem jakie sie z jego prowadzeniem wigzg, aby jak
najprecyzyjniej wycenic firme.

Co wyceniamy?
e start-up w fazie Pree-Seed
e start-up w fazie Seed
e start-up w fazie Early Stage
e start-up w fazie Expansion
e start-up w fazie Late stage/ IPO.

Dla kogo?
o wiascicieli lub pracownikéw start-updéw
e inwestoréw
e analitykéw biznesowych
e analitykéw finansowych
e 0s0b decyzyjnych w start-upie
e wszelkich stron negocjacyjnych.
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Jak pracujemy?
W zaleznosci od okolicznosci, przy wycenach zazwyczaj korzystamy z nastepujacych podejsé i metod:

Podejscie majatkowe:

e Metoda wartosci skorygowanych aktywow netto.
e Metoda wartosci likwidacyjne;j.
e Metoda wartosci odtworzeniowej (kosztowa).

Podejscie dochodowe:

e Metoda zdyskontowanych przeptywdw pienieznych (DCF, ang. Discounted Cash Flows).
e Metoda zdyskontowanych zyskow.
e Metoda zdyskontowanych dywidend.

Podejscie poréownawcze (mnoznikowe).
Podejscie dochodowo-poréwnawcze (mieszane):

e Metoda zwolnienia z optat licencyjnych (RFR, ang. Relief from Royalties).

Wspotpraca:
e  Zapytania prosimy kierowac na adres email: kontakt@pgwi.pl
e Telefon komdrkowy: +48 503 177 561
e Wiecej informacji na stronie: https://www.pgwi.pl/wyceny-start-upow

Polska Grupa Wspierania Innowacyjnosci Sp. z 0.0.
Rondo ONZ 1, 00-124 Warszawa; Kontakt: kontakt@pgwi.pl, +48 503 177 561



