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Scenariusze komercjalizacji wynikdw badan naukowych i prac
rozwojowych
Szkolenie / Badania i Rozwoj

Cel szkolenia:
Szkolenie ma na celu przygotowanie uczestnikéw do analizy scenariuszy komercjalizacji wynikéw badan
naukowych i prac rozwojowych.

Zakres szkolenia:

przedmiot ochrony w komercjalizacji wynikéw badan naukowych i prac rozwojowych
zagadnienia podmiotowe w komercjalizacji wynikéw badan naukowych

aspekty prawne komercjalizacji wynikéw badan naukowych i prac rozwojowych
umowy licencyjne

komercjalizacja bezposrednia i posrednia.

Korzysci:

Korzysci

Korzysci

Korzysci
[ ]
[ ]
[ ]

dla uczestnikéw:

zdobycie wiedzy na temat scenariuszy zagadnien komercjalizacji wynikéw badan naukowych
zdobycie wiedzy na temat zagadnien praw twoércow

przygotowanie do potencjalnych wyzwan dzieki przeanalizowaniu praktycznych case studies
mozliwos¢ tworzenia spétek technologicznych

aktywizacja pracownikow.

dla organizacji:

wykwalifikowana kadra

pracownicy naukowi gotowi na nowe wyzwania

wzrost efektywnosci i Swiadomosci pracownikéw

mozliwo$¢ dokonania przez pracownikéw analizy zawieranych uméw

wzrost poziomu ochrony praw witasnosci intelektualnej

zaangazowanie pracownikow w proces ochrony wtasnosci intelektualnej

wzrost swiadomosci i koniecznosci ochrony praw wtasnosci intelektualnej wsrdd pracownikow.

wspdlne:

Swiadomosc silnych stron pracownikéw

realizowanie celdw strategicznych organizacji przy minimalnym naktadzie srodkéw i zasobdéw
korzystniejsza atmosfera w pracy

mniejsza liczba bteddéw i wieksza liczba trafnych decyzji ze wzgledu na potwierdzong wiedze
szkoleniem.

Dla kogo:

pracownicy naukowi

przedsiebiorcy IT

pracownicy spoétek celowych

zarzad spotek celowych

pracownicy spétek technologicznych
zarzad spotek

W cenie szkolenia:

uczestnictwo w szkoleniu

komplet materiatéw szkoleniowych

lunch, serwis kawowy (w przypadku szkolen stacjonarnych)
certyfikat ze szkolenia

materiaty edukacyjne.
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Program szkolenia:
Modut |

Komercjalizacja bezposrednia:

e przedmiot komercjalizacji bezposredniej

e umowy o przeniesienie praw do wynikéw badan naukowych i prac rozwojowych, potocznie zwana:
,Sprzedaz technologii”

e umowy licencyjne

e umowy o przeniesienie praw autorskich.

Modut I
Komercjalizacja posrednia:

e tworzenie spotek celowych

e tworzenie i funkcjonowanie spétek spin-off
e umowa zarzgdzania IP w spotce spin-off

e modele funkcjonowania spoétki spin-off.

Modut Il
Regulamin zarzadzania prawami wtasnosci intelektualnej:

e tres¢regulamindw i ich wptyw na scenariusze komercjalizacji
e  zasady podziatu Srodkéw uzyskanych z komercjalizacji wynikow badan naukowych i prac rozwojowych.

Modut IV
Scenariusze komercjalizacji a modele biznesowe komercjalizacji:

e polityka zarzadzania IP

e strategia zarzadzania IP

e ryzyka w komercjalizacji wynikow badan naukowych i prac rozwojowych
e ocena scenariuszy komercjalizacji (case study).

Informacje organizacyjne:
e (Czas trwania — 8 godzin, 1 dzien
e  Forma szkolenia — stacjonarnie / online
e  Kontakt telefoniczny — (+48) 503 177 561
e  E-mail - kontakt@pgwi.pl
e  Wiecej informacji na stronie: https://www.pgwi.pl/szkolenia
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